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Erfolgreich
verkaufen

Unser Service fiir Verkaufer.
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Seit iber 60 Jahren:

Immobilien aus gutem Hause

ir bieten optimalen Service beim
Verkauf von Wohnimmobilien.
Unsere langjihrige Marktkom-
petenz und das umfassende Fachwissen aller
Mitarbeiter setzen wir fiir unsere Kunden
ein. Unser Familienunternehmen besteht seit
iber 60 Jahren und mittlerweile sind Immo-

bilien schon die Leidenschaft der dritten

Generation. Neue Impulse erganzen sich bei
uns optimal mit den Erfahrungen der vergan-
genen Jahrzehnte.

Dass Menschen ein Zuhause finden, in dem
sie sich wohlfiihlen, ist unsere tidgliche Moti-
vation. Fiir jede individuelle Immobilie den
passenden Kunden zu finden — das ist unser

Anliegen.

Teamstarke eines Familienunternehmens:

2.und 3. Generation von Witthoft Immobilien



Mit vier Schritten zum Verkauf

E¥ Marktanalyse und Objekteinschitzung

Ein Immobilienverkauf ist immer Vertrau-
enssache. Fiir eine kurze Vermarktungsdauer
und die Erzielung des gewiinschten Verkaufs-
erloses braucht es verschiedene Vorausset-
zungen: So ist eine genaue Kenntnis des Teil-
marktes, in welchem das Objekt angeboten
wird, ebenso erforderlich, wie die passende
Einpreisung der Immobilie. Nach eingehen-

der Besichtigung und Abgleich des Objektes

mit weiteren verfligharen Angeboten schét-
zen wir den Marktpreis Ihrer Immobilie ein.
Dabei beriicksichtigen wir etwaige Beson-
derheiten und Alleinstellungsmerkmale, die
sich auf den Angebotspreis auswirken. So
erhalten Sie als Verkdufer von uns eine treff-
sichere Marktpreiseinschitzung, auf deren
Grundlage eine schnelle und reibungslose

Vermarktung gewéahrleistet ist.

BY stilsichere Objektaufnahmen

Der erste Moment einer Begegnung ist ent-
scheidend. Professionelle und stilsichere
Aufnahmen Threr Immobilie wecken schon
vor der ersten Besichtigung Interesse und
Verlangen. Das Resultat ist eine hohere

Anzahl von Besichtigungen, was wiederum

die Verkaufschancen steigert. Wir setzen Ihre
Immobilie von Anfang an ins rechte Licht,
denn unsere Erfahrung zeigt, dass gerade
beim Immobilienkauf der positive visuelle

Eindruck fiir eine Kaufentscheidung aus-

schlaggebend ist.




H Erstellung des Verkaufsexposés

Vielleicht konkurriert Thre Immobilie mit
anderen Objekten, die zum Verkauf stehen?
Potentielle Kaufinteressenten mochten die
Objektdaten zur Verfligung gestellt bekom-
men und das in Form eines aussagekrafti-
gen Exposés. Wir erstellen dieses mit allen
notwendigen Informationen wie Lage des

Objektes, Grofde, Grundrissen und Fotos.

Da trotz zunehmender Digitalisierung eine
grofle Anzahl von Kunden gern ein Exposé
in Papierform in den Handen halten mochte,
versenden wir dieses nicht nur in digitaler
Form, sondern auch als hochwertige Aus-
drucke. So kénnen sich Interessenten in aller
Ruhe mit den Besonderheiten Threr Immobi-

lie auseinandersetzen.

B Vermarktung/Verkauf

Damit Thr Immobilienangebot einer mog-
lichst groflen Zielgruppe zuginglich ist,
nutzen wir alle sinnvollen Verkaufskanile
und -aktivitdten. Neben der klassischen Ver-
marktung in Zeitung und regionalen Maga-
zinen platzieren wir Ihr Objekt auch in den
gingigen Internetportalen sowie auf unserer
eigenen, stark frequentierten Website. Alle
Interessenten in unserer Kundendatei, deren
Suchkriterien zu Threm Objekt passen, erhal-

ten Vorabinformationen.

Wir nutzen dariiber hinaus die Auslagen
unserer Immobilienshops, um Thre Immo-
bilie zu prasentieren und beantworten dort
auch gern personlich die Fragen moglicher
Interessenten. Bei Bedarf und auf Wunsch
bringen wir am Objekt selbst auch Verkaufs-
hinweise an. Durch die Vielzahl und die Mog-
lichkeiten der uns zur Verfligung stehenden
Instrumente kénnen wir unseren Kunden
eine kiirzestmogliche Vermarktungszeit mit

optimalen Ergebnissen garantieren.



Unsere Leistungen flr
Verkaufer im Uberblick

Nutzen Sie unser bewahrtes Leistungsangebot
fir den optimalen Verkauf IThrer Immobilie:

Seridse, kostenlose und schriftliche
Marktwerteinschitzung auf Basis der

aktuellen Preisentwicklung

Immobiliencheck und Optimierungs-

empfehlungen zur besseren Vermarktung

Erarbeitung eines

aussagekriaftigen Exposés
Professionelle Fotos Threr Immobilie
Uberarbeitung simtlicher Grundrisse

Exposéversand an gelistete Interessenten

aus unserer umfangreichen Datenbank

Inserate: alle gangigen Internetportale,
Witthoft-Homepage, Tageszeitungen,
Vermietungsschild (nach vorheriger
Absprache)

Optimale Prasentation Threr Immobilie

in einem virtuellen 360°-Rundgang
Ausschlief3lich Einzelbesichtigungen

Besichtigungstermine auch auferhalb

der iiblichen Geschiftszeiten
Vorauswahl geeigneter Interessenten
Bonitétspriifung des Kaufinteressenten

Uberpriifung des Kaufvertrags sowie

Begleitung des Notartermins

Erstklassiger Kontakt zu allen

Hamburger Notaren

Begleitung der Objektiibergabe sowie
Erstellung eines Ubergabeprotokolls

Wichtig ist uns die Transparenz fiir den Eigentiimer wihrend unserer

gesamten Verkaufsaktivititen.
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Referenzen

Wohnungen/Einfamilienhduser in Hamburg
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Eigentumswohnung Einfamilienhaus Eigentumswohnung
in Volksdorf in Wellingsbiittel in Sasel

Einfamilienhaus Einfamilienhaus Einfamilienhaus
in Sasel in Ohlstedt in Ammersbek

Einfamilienhaus Neubau-Eigentumswoh- Einfamilienhaus
in Bergstedt nung in Wellingsbiittel in Ohlstedt



Unser Team fur Verkaufer

Nils Witthoft — Dipl. Kaufmann
Claudia Witthoft — Immobilienfachwirtin
Riidiger Witth6ft — Immobilienkaufmann

Carsten Giitschow — Dipl. Sachverstdandiger

Wir beraten Sie gern — kompetent und unabhangig!
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Witth6ft Immobilien GmbH
ivd Saseler Chaussee 203 / 22393 Hamburg / Tel. 040/63 64 63-0 / Fax 040/63 64 63-33
Immo-Shop Wellingsbiittel / Rolfinckstr.15 / 22391 Hamburg
info@witthoeft.com / www.witthoeft.com






